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O fim dos papéis

Robin Raina, presidente e CE0 do Grupo Bbix

om o advento da assina-
tura cletronica digital.
uma das grandes premis-
sas ¢ a climinagdo dc
papeis nos mais diversos processos ¢
sctores. Especificamente no mercado de
SCLUTOS. ¢SS premissa ja ¢ uma real-
dade com as solugdes desenvolvidas
pela Ebix, que vio desde Exchange
Hubs, sistemas de administragdo para
seeuradoras. sistemas para corretores
¢ servigos de BPO a desenvolvimento
de software para todas as entidades
cnvolvidas no sctor
O sistema Exchange Hubs, por exem-
plo. penmite a portabilidade de previdén-
cia complementar ¢ o intercambio en-
tre empresas de seguro de vida para
transferéncia de planos entre clas, Ja
entre as solugdes desenvolvidas pela
Ebix destaca-se a possibilidade de co-
tagdes de produtos entre as segurado-
ras, apresentadas em um unico local, o
que facilita a visualizagdo. tanto para o
corretor como para o segurado. Todaa
admissdo ¢ entrega da apolice ¢ feita

| eletronicamente. o que significa redu-
¢do de tempo entre a venda ¢ sua emis-
sdo. O sistema permite também o
amazenamento de dados do perfil do
cliente segurado, elaboragio ¢ reco-
mendagio de produtos que se engua-
dram com as suas necessidades ac lon-
godawvida.

Rabin Raina, presidente ¢ CEO do
Grupo Ebix, especifica que, atualmen-
te. 78% das propostas cletronicas sio
processadas pela empresa nos Estados
Unidos. “Comegamos em 2002 ¢, ate
hoje, 85% dos papeis ja foram climina-
dos pelos usuanos do sistema. Acredi-
tamos que at¢ 2012 varias empresas ndo
utilizardo mais papeéis nos processos de
previdéncia privada”™

Atualmente, antecipa o executivo, o
sistema esta sendo customizado para o
mercado brasileiro ¢ toda a estrutura de
apoio sera local. por meio da Ebix Latin
America, “Podemos adaptar qualquer
solugiio para o mercado, como. por
exemplo, da  previdéncia  ao
microsseguro”. (Por Karin Fuciis)

Sisterma possibilita a venda de seguros via torpedo SMS

A Vayon Insurance Solution
Provider oferece um sistema que
gerencia a venda e contratag¢do de
seguros via torpedo SMS. A plata-
Sforma denominada on.iBusiness
facilita o trabalho dos corretores e
automatiza o trabalho interno das
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seguradoras. Funciona da seguinte
Jorma: o corretor envia para um de-
terminado nimero (que pode ser da
seguradora ou administrado pela
Vayon) um torpedo com o CPF do
cliente e o cadigo do seguro que ele
quer contratar.
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Brasil € mercado
prioritario para
Porshe Consulting

O grupo alemdo Porshe inaugnrou
em Sdo Panlo a swa primeira filial
fora da Furopa. apos 16 anos de exis-
tencia da Porsche Consulting GmbH.
() CEQ Eberhard Weiblen (foio) es-
teve no Brasil para acompanhar os
primeiros dias de trabalho.

“Gragas a esta nova sucursal, es-
faremas mudio mals proximos dos nos-
sos  clientes  brasileiros e
sulamericanos ¢ agora temos a pos-
sibilidade de explorar diretamente
exte mercado tdo interessante. Como
especialistas  experientes  em
ofimizagdo de processoes, vemos gran-
des oportunidades para nossos ser-
vigos devido ae desenvolvimento po-
sitvo da economia local”, disse
Eherhard Weiblen, presidente ¢ CEO
do grupo, na inauguragdo oficial do
escrilorio

() time imicial em Sdo Paulo ¢ for-
mado por 12 colahoradores. brasi-
leiros ¢ alemdes, gue possuem em
média oo anos de experiéncia de
trabalho em setores variados, sendo

Jiirgen Lochner, o diretor geral da
Porsche Consulting Brasil
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